Fundraising und Forderprogramme

Die Forderprogramme v.a. der Europdischen Union gelten als sehr kompliziert - und
nur fur groBe Organisationen. Sie sind jedoch oft besser als ihr Ruf - in der neuen
Forderperiode 2014-2020 finden sich auch viele Topfe fiir Neulinge - mit durchaus
realistischen Férderchancen.

FUNDRAISING

Fundraising ist ein strategischer Entwicklungsprozess fiir Organisati-
onen und Initiativen—mit welcher Idee, mit welchen Partnern und
mit welchem Fundraising-Mix gelingt ein erfolgreiches Projekt, das
auch nachhaltig der Organisation dient?

Ich unterstiitze Sie gerne bei allen Aspekten des Fundraisings!

Fundraising-Zyklus

» Projektidee: Entwicklungsziele der Organisation, Andockfahig-
keit an politische Schwerpunktsetzungn / Férderfahigkeit.
LOGFRAME als Ubergreifendes Projektentwicklungs-Tool.

» Institutional Readiness: Erfahrungen, Ressourcen und Struktu-
ren als Voraussetzungen

» Kooperationspartner: Ziele moglicher Geldgeber, Kommunikati-
on, Férdermittelrecherche

» Antragstellung / PR: je nach Instrument—Unterstitzer gewinnen

» Projektmanagement: Projekte effektiv nach MaRgabe umsetzen,
Finanzmanagement und Abrechnen

» Nachhaltigkeit und Evaluation: Keine Projektlaichen mehr—
kontinuierlicher Lern— und Reflektionsprozess

Fundraising-Instrumente—der Mix macht‘s!

» Fordermittel auf allen Ebenen—Europaische Union, Bundes-
mittel, Landesmittel, kommunale Mittel

» Stiftungen gewinnen

» Spenden / Sponsoring: Spendenmarketing und professionelle
Ansprache von Unternehmen

» Crowdfunding und Crowdinvesting

» Zeitspenden: Ehrenamtliches Engagement generieren

Meine Leistungen

» Mit-entwickelnd: Intensive Begleitung durch einen kompletten
Fundraising-Zyklus

» Beratend: An einzelnen Stellen unterstitzend

» Operativ: Schreibe nach Ihre Angaben einen Antrag oder ent-

EU

Mitglied im Beraternetzwerk des

am IBWF
Institut

fiir Betriebsberatung,
Wirtschaftsfiirderung und -forschung eV,

Fundraising
Association

Kompetenzen/Ausbildung

» Zertifizierter EU-Fundraiser
(emcra Berlin)

» Zahlreichen Fachtagungen und
Fortbildungen zu Fundraising

» Umfangreiche padagogische
und didaktische Fortbildungen

N

Erfahrungen

» 10jahrige Berufserfahrung mit
Fordermitteln (Land, Bund, EU,
Stiftungen) und Fundraising
fiir Jugend im BUND Berlin

» 12jahrige Beratungserfahrung
fiir Organisationen aus unter-
schiedlichen Kontexten

Tobias Doppe

wickle ein umsetzungsfahiges Fundraising-Konzept.

» Schulend und begleitend: Training und Coaching fiir Fundraising- L Fﬁrde.rmittel
zustandige in Ihrer Organisation Organlsatlonsentwmlflu.ng
Training

Als zertifizierter Berater bei IBWF/BAFA sind die
meisten meiner Beratungen bis zu 80% forderfahig.
(BMWi, Forderung unternehmerischen Know-hows)
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